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Internationalisierung
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Inhaltsplatzhalter

Sie dienen dazu, Diagram-
me, Tabellen, Texte, Icons … 
in ein vordefinierten Platz-
halter einfügen zu können.

Unser Auftrag

Wir leisten einen signifikanten Beitrag dazu, 

zusätzliche Wertschöpfung 

und neue Arbeitsplätze in Schleswig-Holstein zu schaffen.



8,0

4,5

6,5

7,9

1
5
,0

1
5
,0

Inhaltsplatzhalter

Sie dienen dazu, Diagram-
me, Tabellen, Texte, Icons … 
in ein vordefinierten Platz-
halter einfügen zu können.

Unsere Services auf einen Blick

Dienstleistungen die vorgestellt werden 

mit einer Animation hervorheben:

Entfernen der Animation:

Ein Dienstleistungskästchen auswählen und unter 
Animationen auf Ohne klicken, um die voreinge-
stellte Animation zu entfernen.

Hinzufügen der Animation:

Im Menüband auf Animationen klicken. Danach ein 
mit einer Animation voreingestelltes Dienstleistungs-
kästchen anklicken. Danach Animation übertragen 

auswählen und ein gewünschtes Dienstleistungs-
kästchen anklicken.

Ansiedlungs- & 

Standortberatung

Hotelansiedlungen & 

Tourismusprojekte

Innovations-

förderung

Patent- und 

Markenzentrum

Innovations-

beratung

StartUp – Förderung 

& Finanzierung

Außenwirtschafts-

beratung

Messeberatung & -

umsetzung

Enterprise Europe 

Network

Welcome Center

Schleswig-Holstein
DiWiSH

KI.SH DigitalHub.SH
LKS

Elektromobilität

LKS 

Wasserstoffwirtschaft

Klimaneutrales 

Wirtschaften

Maritimes Cluster 

Norddeutschland

Partnerprogramm



Auslandsmärkte erfolgreich erschließen

Objektive Beratung zu den Zielmärkten, da 
die WTSH nicht gewinnorientiert arbeitet

Branchenübergreifendes Know-how

Marktrecherche, Informationen, 
Fördermittel

Schleswig-Holstein Business Center

in Indien und China

Etablierte Netzwerke und Strukturen vor Ort 
in den Zielländern

Standortberatung

Markterkundungsreisen

Veranstaltungen und Webinare

Gemeinschaftsstände auf internationalen 
Messen

Vertriebspartner- und Distributorensuche
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Herausforderungen und Risiken



Neue Märkte erschließen - Diversifikation

• Weltwirtschaft sortiert sich neu
• Politische Veränderungen
• Zölle (Unsicherheiten)
• Klimabedingte Nachfragesteigerung nach bestimmten Gütern
• Naturkatastrophen
• D: Fachkräftemangel, hohe Produktionskosten
• EU: teilweise Marktsättigung
• Globale Produktionszentren verlagern sich
• Suche nach resilienten Lieferketten

            Wettbewerbsfähigkeit sichern, Abhängigkeiten reduzieren



Wachstumsmärkte (Quelle: IMF)

Asien

 - Indien 6,4 %

 - China 4,5 %

Afrika

 - Ägypten 4,7 %
 - Elfenbeinküste 6,4%

 - Ghana 4,8 %

 - Marokko 4,2 %

 - Nigeria 4,4 %

Middle East

 - VAE 5,0 %

Lateinamerika 2,2 %
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Team Außenwirtschaftsberatung

Christian Decker Bernd Schlegel

 
Teamleitung, 

Lateinamerika, Asien

decker@wtsh.de

0431- 66 666 837

Asien

schlegel@wtsh.de

0431 – 66 666 863

Asien

herborg@wtsh.de

0431 – 66 666 823

USA, Kanada

asmussen@wtsh.de

0431 – 66 666 864

Kristin AsmussenMaike Labs

Afrika, Golfstaaten

labs@wtsh.de

0431 – 66 666 838

Kerstin Herborg

mailto:decker@wtsh.de
mailto:schlegel@wtsh.de
mailto:herborg@wtsh.de
mailto:asmussen@wtsh.de
mailto:labs@wtsh.de


03

Wie hilft der Bund, Ihre Risiken 
abzusichern? 



Für welche Herausforderung kann der Bund eine 
beidseitige Lösung darstellen?

Der Exporteur …

… wünscht sich 
Vorkasse oder eine 
Garantie
(weil er nicht weiß, ob 
der Kunde zahlen kann) 

Der Importeur …

… möchte möglichst 
spät zahlen 
- wenn er die Ware 
weiterverkauft hat oder
- wenn die Maschine 
produziert

Jeder Sektor!
Kein Mindestauftragswert!

https://www.exportkreditgarantien.de/de


Im Auftrag des Bundes

Exportkreditgarantien und 
Garantien für Ungebundene 
Finanzkredite sind Instrumente 
der Außenwirtschaftsförderung 
des BMWEs.

Mit der Durchführung der 
Bundesförderinstrumente 
Exportkreditgarantien und 
Garantien für Ungebundene 
Finanzkredite beauftragt:

Die Exportkreditgarantien und UFK-Garantien werden im Auftrag der Bundesrepublik Deutschland von der Euler 
Hermes Aktiengesellschaft als Mandatar des Bundes bearbeitet.

Ermächtigungs-Rahmen im Haushaltsgesetz
150
Mrd. EUR

https://www.exportkreditgarantien.de/de


Wer sind wir?
Ansprechpartner im deutschen Wirtschaftssystem

Deutsche 
Export-

unternehmen

Deutsche 
Kredit-

institute

Bundes-
regierung

Handels-
kammern

ECAs

Inter-
nationale 
Banken

https://www.exportkreditgarantien.de/de


Ziele der Exportkreditgarantien des Bundes

Förderung deutscher Exporte durch Absicherung gegen politische und wirtschaftliche Risiken zugunsten von Exporteuren und 
Banken

• Schutz vor Zahlungsausfällen

• Unterstützung bei der Erschließung neuer Märkte

• Sicherung kontinuierlicher Handelsbeziehungen unter 
schwierigen wirtschaftlichen Rahmenbedingungen

• Arbeitsplatzsicherung

• Erleichterung der Exportfinanzierung

• Chancengleichheit für deutsche Exporteure

• Subsidiarität zum privaten Versicherungsmarkt

Ziele

https://www.exportkreditgarantien.de/de


Voraussetzungen für Exportkreditgarantien

Zahlungsbedingungen 

Warenart (max. Kreditlaufzeiten, Ausfuhrgenehmigungspflicht)

Förderungswürdigkeit

Anteil möglicher ausländischer Zulieferungen

Beschlusslage des jeweiligen Landes

Informationen zum Auslandskunden

Veritätsrisiko

Kosten

Im gemeinsamen Gespräch zu klärende Punkte
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https://www.exportkreditgarantien.de/de


Anwendungsbereich Exportkreditgarantien

EU & Kern-OECD

Deckungen weitestgehend möglich

Derzeit keine Deckungsmöglichkeiten

https://www.exportkreditgarantien.de/de


Möglichkeiten der Absicherung
Absicherung von Forderungen 

aus Exportgeschäften

Forderungen aus 
wiederholten Geschäften

Absicherung eines einzelnen 
Geschäftes

Forderungen aus Geschäften 
mit mehreren Kunden

Ausfuhr-Pauschal-
Gewährleistung (APG)

Forderungen aus 
wiederholten Geschäften mit 

einem Kunden

Revolvierende 
Lieferantenkreditdeckung

Lieferantenkreditdeckung, 
Fabrikationsrisikodeckung, 

Finanzkreditdeckung

https://www.exportkreditgarantien.de/de


Einbeziehung von ausländischen Zulieferungen

*beim Mittel-/Langfristgeschäft örtliche Kosten maximal 28,6% für Länder der Konsensus-Kategorie I (OECD-Hocheinkommensländer) bzw. 33,3% für Länder der Konsensus-Kategorie II (alle anderen Länder) des Gesamtauftragswertes

APG, APG Light Einzeldeckungen
49 PLUS Regelung für das Kurzfrist- und Mittel-/ Langfristgeschäft

Deckung von bis zu
100% Auslandsware
(ggf. nach vorheriger Überprüfung 
des Geschäftsmodells)

Stufe 1
Ausländische Zulieferungen – 
Sockelprozentsatz bis zu 49% 
ohne Begründung*

Voranfrage möglich

Stufe 2
Ausländische Zulieferungen – 
über 49% Einzelfall-
entscheidung auf Basis einer 
hinreichenden Begründung*

Option: Rückversicherung

flex&cover

Unternehmensbezogene 
Förderungswürdigkeitsprüfu
ng auf Basis von qualitativen 
Kriterien, die den positiven 
Beitrag für die deutsche 
Volkswirtschaft belegen  
(z.B. Mitarbeiter in 
Deutschland, Forschung & 
Entwicklung in 
Deutschland, Investitionen 
in deutsche Standorte, 
Steuerpflicht in 
Deutschland,…

Klimastrategie: Bei grüner 
Klima-Kategorie sind 
Auslandswarenanteile bis 
zu 70% förderungswürdig. 

https://www.exportkreditgarantien.de/de


Antragstellung

Wer ist der Zahlungsverpflichtete?
• Vollständige Firmierung des Kunden angeben

Wahrheitsgemäße Angaben zu Zahlungserfahrungen

Deckungsbeginn festlegen

Festlegen, ob isolierte politische Deckung gewünscht wird 

Beachtung der APG-Länderbestimmungen
(über Online-System abrufbar)

https://www.exportkreditgarantien.de/de


Immer in Ihrer Nähe
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Head of Market
Sabrina Holtorf
Sabrina.Holtorf@exportkreditgarantien.de 
 +49 (0)40 / 88 34 93 72 

Hamburg
Mia Munck Bruns
Mia.Munck.Bruns@exportkreditgarantien.de
 +49 (0) 151 / 26 09 65 47

Dortmund
Marc Frenzel
Marc.Frenzel@exportkreditgarantien.de 
 +49 (0) 171 / 766 37 37 

Rheinland
Eva Stupp
Eva.Stupp@exportkreditgarantien.de 
 +49 (0) 151 / 42 61 89 01

Frankfurt
Phillip Lang
Phillip.Lang@exportkreditgarantien.de 
 +49 (0) 151 29 51 58 47

Berlin
Igor Sufraga
Igor.Sufraga@exportkreditgarantien.de 
 +49 (0) 160 / 90 98 96 51 

Nürnberg
René Auf der Landwehr
Rene.AufderLandwehr@exportkreditgarantien.de 
 +49 (0) 162 / 241 92 38 

München
Matthias Klaholt
Matthias.Klaholt@exportkreditgarantien.de 
 +49 (0) 151 / 17 48 44 51 

Stuttgart
Natalja Forstmeier
Natalja.Forstmeier@exportkreditgarantien.de 
 +49 (0) 160 88 59 173

Customer support 
Daniela Lindner +49 (0)40 / 88 34 92 04 
Cosima Musolff +49 (0)511 / 364 01 90
Mareike Spieker +49 (0)40 / 88 34 93 05

Senior Advisor Market & Development
Anita Wendt                         +49 (0)40 / 88 34 93 68

https://www.exportkreditgarantien.de/de
mailto:Sabrina.Holtorf@exportkreditgarantien.de
mailto:Mia.Munck.Bruns@exportkreditgarantien.de
mailto:Marc.Frenzel@exportkreditgarantien.de
mailto:Eva.Stupp@exportkreditgarantien.de
mailto:Phillip.Lang@exportkreditgarantien.de
mailto:Igor.Sufraga@exportkreditgarantien.de
mailto:Rene.AufderLandwehr@exportkreditgarantien.de
mailto:Matthias.Klaholt@exportkreditgarantien.de
mailto:Natalja.Forstmeier@exportkreditgarantien.de
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Live-Bericht aus Lateinamerika
a) Deckungsbeispiele aus der Region
b) Chancen und Risiken  
c) Insights – Aktivitäten & Alltag vor Ort



Deckungsbeispiele aus der Region
Von Mexiko über Trinidad & Tobago bis hin zu Argentinien
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Neudeckungsvolumen Lateinamerika & Karibik in Mio. EUR

Mexiko Zentralamerika & Karibik Südamerika

Die Thies GmbH & Co. KG lieferte ressourcenschonende 
Textilmaschinen nach Mexiko. Der Bund sichert das Geschäft mit 
Hermesdeckungen click&cover EXPORT ab. 

→ „So konnten wir das Ausfallrisiko minimieren und zügig mit der 
Produktion der Anlagen beginnen.“ [Youtube Link]

Die Heidelberger Druckmaschinen AG lieferte und installierte eine 
Druckmaschine für einen Kunden in Costa Rica. Die Lieferung 
wurde mit einer Lieferantenkreditdeckung abgesichert. Ergänzend 
kam eine Forfaitierungsgarantie zum Einsatz. 

→ „Die Forfaitierungsgarantie ist für uns das letzte 
Mosaiksteinchen, um unseren Kunden ein vollumfängliches 
Angebot machen zu können. So können wir im internationalen 
Wettbewerb bestehen – auch bei kleineren Ticketgrößen.“ 
[Youtube Link]

https://www.exportkreditgarantien.de/de
https://www.youtube.com/watch?v=o20tKay4AqM
https://www.youtube.com/watch?v=o20tKay4AqM
https://www.youtube.com/watch?v=o20tKay4AqM
https://www.youtube.com/watch?v=NXV8ry_EMno&list=PLO9MImDG4o7v8UxywLVUEowbsL8H2Tvya&index=4
https://www.youtube.com/watch?v=NXV8ry_EMno&list=PLO9MImDG4o7v8UxywLVUEowbsL8H2Tvya&index=4
https://www.youtube.com/watch?v=NXV8ry_EMno&list=PLO9MImDG4o7v8UxywLVUEowbsL8H2Tvya&index=4


Chancen und Risiken 
Peru, Kolumbien und Argentinien
• Peru

• Chancen: Makroökonomische Stabilität, hohe private Investitionstätigkeit & öffentliche Investitionen geplant, Finanzierung in 
Hartwährung (USD) üblich 

• Herausforderungen: Hoher informeller Sektor, politisch instabil, preissensibel 

• Kolumbien

• Chancen: diversifizierte und große Volkswirtschaft, hohe Affinität für deutsche/europäische Technologie, vergleichsweise stabile 
Demokratie, „politische Nähe zum Westen“ (Beispiel Klimaregulatorik)

• Herausforderungen: hohe Bedeutung lokaler Währung, preissensibel 

• Argentinien

• Chancen: Mercosur Abkommen, aktuell positive wirtschaftliche Entwicklungen, nationale Förderprogramme für ausländische 
Investitionen, hohe Affinität für deutsche/europäische Technologie, „kulturelle Nähe“ zu Europa 

• Herausforderungen: eine weiterhin hohe Verschuldung bedeutet hohe lokale Finanzierungskosten

• Präsenz sowie Beziehungsaufbau- und pflege sind das A und O

• Sprachkenntnisse und kulturelles Verständnis notwendig

• Flexibilität und Geduld benötigt 

• Fehlende Präsenz deutscher Unternehmen vor Ort

• Finanzierung im technischen Angebot kaum integriert

https://www.exportkreditgarantien.de/de


Vielfältige Aktivitäten vor Ort

Webinare mit Handelskammern, 
Verbänden, etc.

Infoveranstaltungen zu den 
Exportkreditgarantien vor Ort 

Gemeinsame Kundenbesuche vor Ort Teilnahme und Beratung bei internationalen 
Messen (hier Bergbaumesse in Peru)

Geplante Aktivitäten in 2026: 

→ Infos, Programm 
und Registrierung 
HIER

https://www.exportkreditgarantien.de/de
https://www.ahkargentina.com.ar/es/veranstaltungen/importar-con-exito-financiacion-y-alianzas-con-empresas-alemanas


Finanzierungsexperten im Ausland

Finanzierungsexpertin AHK VAE (Dubai) | 
Mittlerer Osten, Nordafrika

Eva Steinhaus

Eva.Steinhaus@ahkuae.com 

+971 52 / 255 77 25

Finanzierungsexpertin AHK Singapur | 
Südostasien & Bangladesch

Alexandra Lutz

Alexandra.Lutz@sgc.org.sg 

+65 6433 / 53 30

Business Development Sustainable 
Projects

Berkay Esinbay

Berkay.Esinbay@eulerhermes.com 

+49 175 4179312

Finanzierungsexpertin AHK Côte ď lvoire, 
Abidjan | Westafrika und Subsahara Afrika

Emilia von 
Mettenheim

E.vonMettenheim@Abidjan.ahk.de 

+225 07 15 72 23 36

Business Development Sustainable 
Projects

Annika Richter 
Rahmann

Annika.Richter@eulerhermes.com 

+49 160 98513636

Mobile Desk, Lateinamerika

Dörthe Arend

Doerthe.Arend@eulerhermes.com 

+49 170 1232046

Finanzierungsexperte AHK Indien| Indien

Amol Mane

Amol.Mane@indo-german.com

+91 9819995749

https://www.exportkreditgarantien.de/de
mailto:Eva.Steinhaus@ahkuae.com
mailto:Alexandra.Lutz@sgc.org.sg
mailto:Berkay.Esinbay@eulerhermes.com
mailto:e.vonmettenheim@Abidjan.ahk.de
mailto:Annika.Richter@eulerhermes.com
mailto:Annika.Richter@eulerhermes.com
mailto:Annika.Richter@eulerhermes.com
mailto:Amol.Mane@indo-german.com
mailto:Amol.Mane@indo-german.com
mailto:Amol.Mane@indo-german.com
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Q & A



Sicher global wachsen? Wie Sie Ihr 
Exportgeschäft über den Bund absichern 

Kommen Sie mit uns ins Gespräch:

Dörthe Arend 

Finanzierungsexpertin 

Lateinamerika 

doerthe.arend@eulerhermes.com

Mia Munck Bruns

Euler Hermes AG 

mia.munck.bruns@eulerhermes.com
 

Maike Labs

WTSH – Wirtschaftsförderung und 

Technologietransfer Schleswig-Holstein GmbH

 labs@wtsh.de
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